Erfaren forsikringskonsulent eller spirende salgstalent
med interesse for forsikringsbranchen

Vil du saelge med mening og onsker du at skabe veerdi for vores medlemmer? Er du klar
til at tage neeste skridt i din salgskarriere eller til at starte din salgsrejse? Vil du gerne
forandre og veere noget seerligt for andre?

Som medarbejder i LB far du mere substans i dit job, hvor vilkér, goder og fleksibilitet
gavner det hele menneske. Hos LB Forsikring leegger vi sjael i arbejdet, og vi mader
medlemmer, kolleger og omverden med skaerpet sans. Du bliver en del af et
medlemsejet feellesskab, hvor vi er der for hinanden.

Lyder de her opgaver som noget for dig?

Som forsikringskonsulent er du en del af omradet Salg Privat. Her far du ca. 50 kolleger.
Du kommer med garanti ikke til at kede dig, da vi har en aben og positiv atmosfeere, hvor
der er plads til masser af humor i hverdagen.

Du kommer til at arbejde med bade salg og god service til vores nye og eksisterende
medlemmer. Vi sarger selvfelgelig for at klaede dig ordentligt pa til rollen. Du vil opleve, at
vi arbejder struktureret med din faglige og personlige udvikling, og du gennemgar et
introduktionsforlgb med god undervisning, en mentor og masser af sparring.

Dine vaesentligste opgaver vil veere:

+Salg og service over telefonen til nye og eksisterende medlemmer
*Forsikringsgennemgange

*Udringning pa leads fra samarbejdspartnere og salg til eksisterende medlemmer

Vil du veere en del af vores feellesskab?

Vi gnsker, at du trives og skaber resultater i LB. Derfor kigger vi blandt andet pa, om du
har fglgende faglige og personlige feerdigheder til jobbet:

Du er god til at szelge og trives med at have konkrete mal. Maske har du erfaring fra
forsikringsbranchen, eller kommer med en solid salgs- eller servicebaggrund, fx fra butik,
telemarketing eller en anden branche. Har du ikke salgserfaring, men den rette indstilling
og motivation, sgrger vi for at kleede dig godt pa til rollen.

Derudover haber vi, at du kan genkende dig selv i flere af nedenstaende punkter:

*Du trives med at seelge over telefonen og kan afslutte en aftale pa en god made

*Du tager ansvar for at afdaekke medlemmers behov, sa de far de rigtige forsikringer
*Du kommunikerer klart og forstaeligt

*Bevarer overblikket og arbejder malrettet i perioder med mange opgaver

*Du er naerveerende og tillidsveekkende

*Du motiveres af at hjeelpe andre og finde Igsninger, der giver veerdi

Udover et spaendende job tilbyder vi lgn- og pensionsvilkar efter
forsikringsoverenskomsten samt sundheds- og tandforsikring. Vi har en god
kantineordning og du har mulighed for at deltage i faelles udendgrstraning og yoga efter
arbejde. Vi har ogsa mange lgbende sociale initiativer og medarbejderdrevne
feellesskaber pa tveers af LB og interesser.

Ansg@gningsproces

Som en del af ansagningsprocessen vil du blive bedt om at uploade en kort



videopraesentation, sa vi kan leere dig bedre at kende.

Hvis du indkaldes til en samtale, vil du modtage en personlighedstest og en logisk test,
som skal gennemfgres forud for samtalen.

Stillingen er omfattet af den saerlige lovgivning om krav til kompetence og godt
omdemme for ansatte, der udever forsikringsdistribution (IDD - Insurance Distribution
Directive). Far anseettelse kan ske, vil du derfor blive bedt om at fremvise en ren
straffeattest og erklaere, at du hverken er under konkursbehandling eller konkurs, og at
du har et godt omdgmme.

Vi har spurgt tre af dine kommende kolleger om,
hvordan de oplever LB

"Nar vi siger, at der er stor rummelighed, sa er der substans i det. Vi er mange forskellige
typer, aldre og kulturer samlet, og der er plads til alle. Det gor det rart at vaere her, fordi
du kan have dig selv med pa arbejdet”

"Vores arbejdsplads har sjael. Der er en summen og en stemning. Det er sa abent et
landskab, der er kunst og historie alle vegne, og der bliver gjort noget ud af vores
arrangementer. Der bliver taget rigtig godt hand om en som medarbejder. Alle i LB siger
godmorgen til hinanden, og der er altid nogen at raekke ud til, hvis man har brug for
noget.”

"Jeg vil gerne fa alle til at fole sig som en del af faellesskabet.”

Vi ser frem til at hare fra dig
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